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'expert indépendant,
"autre confident de I'objet

La loi ne protége pas le titre d'expert : quiconque le désire peut se déclarer expert sans avoir a justifier

de connaissance ou de compétence. L'expert professionnel en objets d’art évalue, estime les objets.

Les certificats, les descriptifs de catalogues qu'il a rédigés sont sous sa responsabilité. Pour un temps,

gardien de leur me, il développe avec les objets une relation privilégiée. Par Juiierte Kotowicz Hurtut

11l Une profession fragile et
mal reconnue

Le métier d’expertetla
considération dont il a fait 'objet
ont évolué. Existe une grande
tradition de la profession. Dans

les plus vieilles familles d’experts,
des principes témoignent dela
reconnaissance ancienne d un
métier, exercé avec conscience, et

le sens aigu d’une vocation.
L’accélération, depuis plus d'une
vingtaine d’'années, de la cadence
des ventes oblige les experts a
travailler trés rapidement et
multiplie les risques de fautes.
L’expert doit approvisionner les
ventes, il se mue en « apporteur »
d’affaires. Autre évolution facheuse,
de plus en plus d’experts

« occasionnels » naissent et
disparaissent avec les ventes dont ils
ne sont en fait que les « apporteurs ».
Les experts « généralistes », dont le
domaine, en réalité spécialisé, ne se
borne pas aI'ceuvre d'un seul artiste,
doivent trouver leur place face a
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T'autorité des « spécialistes ». Exclue
d’un catalogue raisonné, I'ceuvre
subira en vente une décote d’au
moins 30 a 40 % et sera refusée par
le marché international, estime un
professionnel. Fait significatif, de
plus en plus nombreux sont les
experts s employant a la réalisation
d’un catalogue raisonné. lin’y a
d’autre part, toujours aucun signe
garantissant la compétence,
I'honnéteté d'un expert. Beaucoup
d’experts compétents se tiennenta
I'écart des quelques organisations
professionnelles, certaines
anciennes et reconnues, constituant
au moins un premier « barrage ».
L’agrément des experts parle
Conseil des ventes pouvait, lui, étre
percu comme la premiere
reconnaissance officielle du métier
d’expert. Rejeté massivement, on lui
reprocha son inadaptation générale
ala réalité de la profession :
commission d'agrément jugée peu
représentative, examen contestable,
quel « expert » pourra évaluer un

autre expert ? Cotisation
mystérieusement affectée au
fonctionnement de la commission,
jugée exorbitante, arbitrairement
fixée, injustement répartie. ..
Paradoxe d’'un agrément
sanctionnant la soif de
reconnaissance de quelques experts
de second plan.

1111l Expert ou marchand ?

Les experts sont, en majorité, aussi
des marchands, réalité que le
Conseil des ventesa di prendre en
compte. Certains experts ont
cependant leur activité centrée sur
I'expertise. « Nous sommes
exclusivement experts, préparons
pour cela cent a cent vingt ventes
par an, et examinons deux mille a
deux mille cing cents bijoux par
mois, explique Emeric Portier, du
cabinet Serret-Portier. » Ayant un
intérét direct a considérer la valeur
d’un objet, le marchand aura,
pensent certains, une sensibilité plus
aigué a ses caractéristiques. Mais les

activités d’expert et de marchand
mettent en jeu des intéréts
contraires. L'expert, dontles
honoraires sont fixés, dansle cas des
ventes publiques, a un pourcentage
del'adjudication de I'objet, défend
les intéréts de son vendeur.
Raisonnable ou élevée, son
estimation est pensée en fonction
des circonstances propres a la vente.
Il doit informer le client de ce qui est
susceptible de se passer en vente ot
d’autres acheteurs auront reconnu
la valeur de 'objet. Le marchand,
quant a lui, intéressera le vendeur a
la valeur qui peut les satisfaire tous
deux dans le cadre d'une transaction
privée. Dans la réalité dela
préparation des ventes, des experts
professionnels qui sont aussi
marchands apportent un soin
extréme aux expertises des objets.
Pour éviter toute confusion entre

le role d’expert et les intéréts du
marchand, le Conseil des ventes
interdit aux experts agréés d’acheter
ou de vendre pour leur propre




