ENTRETIEN
AVEC PHILIPPE SERRET ET
EMMERIC PORTIER

Leader sur le marché parisien,
dans le domaine de I'expertise
de bijoux, le cabinet Serret,
Monnaie, Portier a aussi, et on
I'oublie souvent, participé a
I'expertise des bijoux de la
vente Windsor. Consuliés sur
I'avenir du marché parisien,
Philippe Serret et Emmeric
Portier sont particulidgrement
confiants.

L'ESTAMPILLE/L'OBJET
D'ART : Que représente le
marché parisien par rappori au
marché intemnational ?

SERRET, MONNAIE, POR-
TIER : Notre cabinet doit
représenter enire 50 et 60 %
du marché parisien. Cette
année nous avons fait une cen-
taine de ventes dont 80 catalo-
guées, moitié bijoux, moitié
argenierie, ce qui correspond a
un chifire d'affaires de 40 mil-
lions, uniquement pour les
bijoux. En multipliant ce
chiffre par trois pour tenir
compte de la concurrence et
des nombreux bijoux qui sont
vendus dans des ventes
diverses, on arrive a un total
da peu pres 120 millions de
francs francais. Bien sir, ¢'est
une approximation.

D'une maniére générale on
peut cependant dire gu'il y a
une nette progression de la
place de Paris.

L'E./O. A. : Pourquoi les
grandes collections de bijoux
qui sont en France, Bismarck,
Patino. Windsor, sont-elles
toujours vendues a I'étranger ?

S. M. P. : Les deux structures
ne sont absolument pas com-
parables. Les sociétés de
ventes anglaises sont des mai-
sons de commerce alors que
les commissaires-priseurs sont
des prestataires de service.
Cela dit. |2 qualité des descrip-
tifs des catalogues est meillen-
re en France. En fait, Paris est
tout a fait susceptible de rede-
venir la grande place qu'il a
¢i¢ dans le domaine des venies
de bijoux. Le déclic ne s'est
pas produit. En plus il faut
bien avouer qu'il y a encore
trop de conirainies administra-

tives. Au niveau des imporia-
tions par exemple. ou du titre
des métaux.

L'E./O. A. : N'avez-vous pas
I'impression que le bijou est
devenu une oeuvre d'art au
méme titre que les tableaux ou
les meubles ? Son prix n'est
plus uniquement fonction de
la valeur des pierres qui le
composent mais aussi de son
stvle. de son épogue ou de sa
signature ?

S. M. P. : Tout & fait ef c'est ce
qui va valoriser terriblement le
marché francais. La produc-
tion de joaillerie francaise a
dominé le monde pendant trois
sizcles. Aujourdhui seulement
on découvre le sigcle d'or
(1830-1950).

LE/O. A. : L'importance des
ventes publiques de bijoux et
pierres précicuses s'est accrue
considérablement au cours des
dix dernidres années, en volu-
me et en valeur. Comment
expliquez-vous ce phénoméne ?

S. M. P. : Ce développement
est lié d'une part & l'intérét des
médias qui est beaucoup plus
important qu'auparavant,
d'antre part a I'action des
grands joailliers qui rachatent
leurs piéces anciennes pour
constituer des collections
privées. En plus, il y a un cié
spéculatif qui n'existait pas
il ¥ a 50 ans. Il faut aussi
tenir compte de l'évolution
des mentalités, les gens sont
plus vendeurs et aussi plus
acheteurs.

LE.JO. A. : Comment envisa-
gez-vous l'avenir sur Paris 7

S.M.P.: Fabuleux ! Tl y a une
qualité d'expertise a Paris qui
est excellente. Nous sommes
en plein bouleversement, les
gens sont de plus en plus moti-
vés, l'ouverture de 92 va obli-
ger tout le monde & se batire ;
avec beaucoup d'élégzance
d'ailleurs, car nous entretenons
de tres bons contacts avec les
maisons rivales.
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